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ao longo dos últimos anos, sites de adesão já começaram a tornar-se uma maneira popular para as empresas on-line para fazer a renda recorrente. Você deve ter ouvido como sites de associação lucrativos podem ser, ou talvez você próprio tenha sido membro de um site de associação bem-sucedido.


Criar um site de associação para o seu negócio on-line é uma excelente maneira de gerar um fluxo recorrente de receita. Os sites de associação tornaram-se uma das oportunidades de lucro on-line mais lucrativas disponíveis atualmente, e é fácil entender por que.
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Você pode estar interessado em iniciar seu próprio site de associação para aproveitar a tremenda oportunidade de gerar renda recorrente; no entanto, antes de começar, você precisa entender os ingredientes necessários para criar e executar um site de associação bem-sucedido.


Há muitas vantagens em criar seu próprio site de associação, incluindo o fato de que você pode criar um fluxo substancial de renda com potencial para durar anos, se feito corretamente. Enquanto o site estiver em execução e você continuar adicionando produtos e serviços valiosos ao seu portfólio, você poderá ter um fluxo constante de receita.


Embora os sites de associação sejam vistos como difíceis de desenvolver, este guia o guiará pelos principais componentes necessários para iniciar e executar com êxito um site de associação. O guia começará com as fases de brainstorming e planejamento e se estenderá até o processo pós-lançamento.

Quando você entender os vários meandros da construção de um site de associação bem-sucedido, finalmente poderá obter a oportunidade de negócios com a qual sempre sonhou.












6

FÓRMULA DO SÍTIO DE ASSOCIAÇÃO



Capítulo 1: Introdução a um site de associação
[image: ][image: ]



























Embora você já esteja familiarizado com a idéia de sites de associação, pode não ter certeza absoluta dos tipos de benefícios que pode obter ao iniciar um site de associação e se deve ou não não valeria a pena se concentrar na criação de um.

Na verdade, existem várias vantagens associadas aos sites de associação que você perderá se optar por não iniciar um site de associação.
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Os benefícios de iniciar um site de associação


Um dos benefícios mais críticos de iniciar um site de associação é a capacidade que ele fornece para estabelecer sua reputação ou sua marca. Se você possui um site de associação para um nicho específico, as pessoas naturalmente perceberão que você tem mais conhecimento sobre esse nicho específico.


Com um site de associação, você tem a oportunidade de se tornar um site de autoridade. Isso é algo que você não pode estabelecer apenas com uma página de agradecimento ou uma página de vendas. Aqui estão alguns outros benefícios que você pode obter com um site de associação.


Menos opt-outs A


execução de um site de associação também oferece outra vantagem distinta na capacidade de estabelecer relacionamentos com seus clientes. Quando você tem uma lista de assinantes para a qual envia e-mails ou um boletim informativo, há uma boa chance de que pelo menos uma pequena porcentagem desses assinantes seja perdida com a opção de cancelar inscrição ou cancelar a inscrição.

Isso não quer dizer que não haverá um pequeno número de pessoas que podem optar por deixar o site de associação, mas, se quiserem, precisam voltar ao site para fazê-lo.
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Segurança aprimorada


Outra vantagem definitiva de ter um site de associação é que ele permite uma segurança muito melhor. É muito mais desafiador para alguém invadir um site de associação do que invadir sua página de agradecimento para que eles possam baixar o seu produto sem ter que pagar por isso.


Maior tráfego


Quando se trata de sites de associação, você também precisa levar em consideração o que é conhecido como fator de aderência. Com um site de associação, você tem um potencial mais significativo para ganhar visitantes repetidos. Considere por um momento quantas vezes você retornou para visitar a página de agradecimento de um site. A resposta provavelmente nunca é, e é exatamente isso que você pode esperar ao tentar vender seus produtos sem a ajuda de um site de associação.


Embora os visitantes possam não retornar à sua página de agradecimento, se você fornecer produtos e conteúdo de alta qualidade, relevantes e úteis no site de sua associação, tenha certeza de que seus visitantes voltarão. A chave para fazer esse trabalho é garantir que você dê aos visitantes uma razão para voltar ao seu site. Você pode fazer isso fornecendo artigos de alta qualidade, novos produtos e muito mais.
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Entrega de bônus mais fácil


É muito mais fácil entregar bônus adicionais posteriormente. Infelizmente, o que muitas pessoas tentam fazer é simplesmente entregar seu produto por e-mail e depois lançar uma linha dizendo ao cliente que eles também podem baixar um bônus. Se você possui um site de associação, tem a oportunidade de enviar um email e solicitar que o cliente efetue login na conta para fazer o download do novo bônus e agradecer por ser um membro.


Essa é uma maneira muito mais pessoal de fornecer bônus a seus clientes. Quando eles fizerem login na área de membros do site, também poderão ver links para os outros produtos que você postou, bem como links para outros sites que você possa ter ou qualquer outra coisa que você queira colocar há. Esta é uma excelente maneira de começar a ganhar uma renda passiva.


Osrenda passiva


sites de associação deoferecem a capacidade de aumentar significativamente a renda passiva que você recebe, porque você saberá que seus clientes continuarão retornando ao seu site. Você não apenas está construindo essa confiança importante com seus clientes, mas também é mais provável que eles consultem suas recomendações, aumentando a probabilidade de compra.
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Preços


Quando se trata de definir preços para o site de associação, existem algumas maneiras diferentes de lidar com isso. Uma maneira é cobrar uma taxa única, enquanto outra opção seria cobrar um pagamento recorrente. Algo que você precisa ter em mente ao cobrar uma taxa recorrente é que ela pode ser um pouco mais complicada com o faturamento recorrente, a menos que você o tenha configurado para que as pessoas não se importem com a fatura recorrente do serviço que você está fornecendo.


Tudo se resume a qualquer nicho em que você esteja. Existem alguns mercados em que será mais fácil cobrar cobrança recorrente do que outros. Portanto, pense em qual modelo de precificação é melhor para seu mercado específico.

Construir um site de associação bem-sucedido é um esporte de equipe


Um dos maiores erros que os novos empreendedores on-line cometem é tentar seguir sozinho. É essencial entender que a criação de um site de associação bem-sucedido é muito semelhante a um esporte de equipe. É fundamental que você encontre alguém, ou talvez um pequeno grupo de pessoas com quem possa trabalhar. A chave é encontrar pessoas com quem você se sinta confortável trabalhando por um longo período. É praticamente impossível você seguir sozinho nesse tipo de negócio, e quanto mais cedo você abraçar a idéia, mais cedo poderá iniciar sua jornada para o sucesso.
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As etapas básicas para iniciar um site de associação


Existem duas opções básicas a serem consideradas que permitirão que você tenha seu próprio site de associação. Você pode construí-lo você mesmo ou pagar alguém para construí-lo para você. Independentemente de qual opção você escolher, é essencial que você entenda as etapas necessárias envolvidas na criação de um site de associação.


Escolhendo um tópico


A primeira coisa que você precisa fazer para configurar um site de associação é selecionar um tópico. Você desejará pensar e considerar cuidadosamente o tópico que escolher para garantir que seja do interesse do seu público-alvo.

Concentre-se na escolha de um nicho de mercado que seja do interesse de outras pessoas. Uma maneira de determinar se o tópico escolhido será de seu interesse é navegar pela seção da revista ou pela livraria local.

Quando você faz isso, geralmente pode assumir que, se alguém estiver disposto a pagar por uma assinatura de revista para aprender sobre um tópico especializado, são grandes as chances de que esteja pronto para pagar por informações de alta qualidade sobre o mesmo assunto através de um site de associação.
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Também é uma boa ideia dedicar um tempo para refletir sobre tópicos pelos quais você é pessoalmente apaixonado. Você geralmente descobrirá que, quando é apaixonado pelo tópico do site de associação, será muito mais fácil se desenvolver, porque você se divertirá mais trabalhando nele. Comece anotando uma lista de tópicos que você achar interessante e, em seguida, reserve um tempo para fazer alguma pesquisa para qualificar sua ideia.


Registre um nome de domínio


Depois de decidir sobre o seu tópico, você precisará obter um nome de domínio registrado no seu site. Você precisa tomar cuidado ao escolher seu nome de domínio, pois precisa garantir que ele reflita com precisão o tópico que você escolheu. Idealmente, seu nome de domínio deve conter algumas das mesmas palavras-chave relacionadas ao seu tópico.


Em alguns casos, pode funcionar melhor para você marcar seu site de associação usando um nome completamente exclusivo. Independentemente, você precisa ter certeza de escolher um nome de domínio simples e fácil de lembrar. Depois de selecionar um nome de domínio, você precisará verificar se ele está disponível e registrá-lo por um período mínimo de dois anos.
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obter hospedagem na web


Um dos elementos mais essenciais relacionados ao sucesso do seu site de associação é a hospedagem na web. Seu site só pode ganhar dinheiro se estiver em funcionamento, o que torna vital garantir que você tenha uma hospedagem confiável para o seu site.

Existe uma grande variedade de planos de hospedagem com preços diferentes para cada orçamento. Embora possa ser tentador seguir o plano mais barato, você provavelmente terá muitos problemas com o tempo de inatividade, o que pode ser incrivelmente frustrante para seus membros.

Ao escolher um plano de hospedagem, é necessário considerar se ele permitirá que você cresça à medida que o site da associação cresce. Algumas coisas a serem observadas ao escolher um plano de hospedagem é encontrar um que permita a manutenção de quantos domínios forem necessários no mesmo servidor. Uma coisa a ter em mente é que você precisará de no mínimo 1 GB de espaço no servidor quando iniciar pela primeira vez.


Escolhendo o software certo para o site de associação


Assim como acontece com a hospedagem na web, existe uma grande variedade de software para site de associação que você pode escolher. Você deseja encontrar um software capaz de lidar com uma variedade de tarefas associadas ao seu site de associação. Um programa de software filiação qualidade pode
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fornecer-lhe ajuda com as tarefas, tais como taxas de adesão e gerenciar o conteúdo do site.

Escolha seu sistema de pagamento


Com o site da sua associação, seu fluxo de renda é algo

recorrente todos os meses. Isso significa que você precisa de um método ou

sistema de pagamento que permita coletarassinatura

pagamentos dede seus membros automaticamente. Existem duasbásicas

opçõesque permitem pagamentos recorrentes: Clickbank

(https://clickbank.com) e PayPal (https://paypal.com).


Embora você possa processar pagamentos manualmente, você descobrirá que é muito mais fácil configurar um processador de pagamento recorrente. Considere por um minuto que você tem um site de associação que cobra US $ 10 por mês. Agora, se você tiver apenas um assinante por mês, estará coletando US $ 10 por mês e lidando com uma transação.

Se você tiver dez assinantes, esse valor saltará para US $ 150 por mês e terá que lidar com 15 transações. Mas e se você tiver 1.000 assinantes? À medida que o site cresce e você obtém mais membros, fica mais complicado lidar com o processamento de pagamentos por conta própria. Ter um processador de pagamento recorrente facilita muito a automatização dos pagamentos, para que você possa gastar tempo em áreas mais críticas da sua empresa.
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Reunir conteúdo para o seu site


A próxima coisa que você precisa fazer é reunir o conteúdo para o seu site. Existem várias maneiras de você fazer isso. Lembre-se de que o conteúdo pode abranger uma ampla variedade de ofertas, incluindo gravações de áudio, vídeo, conteúdo de gravação e uma combinação desses tipos de conteúdo.

Uma maneira de obter conteúdo para o site de associação é fazer com que os membros criem o conteúdo para você. Essa é provavelmente uma das maneiras mais fáceis de configurar um site de associação. A idéia por trás desse método é que você configure um site no qual os membros participem e que seja orientado pelo cliente.


Para utilizar esse método, você precisa decidir sobre o tópico do seu site, criá-lo e preenchê-lo com algum material inicial. Então você precisa criar uma comunidade de indivíduos que poderão fazer upload de seu próprio conteúdo e conceder um direito sem licença a outros membros para reutilizar o conteúdo.

Outro método que você pode usar para coletar conteúdo para o seu site é contratar um freelancer para criar conteúdo para você. Esse método pode ser um pouco mais caro, portanto, você precisa ter o orçamento disponível para esse método. O benefício desse método é que o conteúdo que você fornece ao seu site será completamente exclusivo e terá maior valor para seus membros.
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Você também pode cobrar uma taxa de adesão superior para acessar essas informações. Se você não tiver o orçamento para esse método, mas ainda estiver interessado em segui-lo, considere criar uma joint venture com alguém que criará o conteúdo para você.

Essas são as coisas básicas que você precisa realizar para colocar seu site em funcionamento. Em seguida, você aprenderá sobre a fase de pré-lançamento de início e execução de um site de associação bem-sucedido.
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Capítulo 2: Compreendendo a fase de pré-lançamento do site da associação
[image: ][image: ]



























Além do brainstorming e do planejamento do site da associação, existem três fases distintas para colocar o site da associação em funcionamento. As três etapas são pré-lançamento, lançamento e pós-lançamento. Embora todas essas três fases sejam incrivelmente cruciais para o sucesso do site de associação, a fase de pré-lançamento é onde você atrai as pessoas interessadas em seu produto.

Ganhando atenção


durante a fase de pré-lançamento do seu site adesão, você precisa concentrar seus esforços em conseguir que as pessoas interessadas no que
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você tem para oferecer, aumentando a atenção e demonstrando que não há valor em que você está fazendo.

É importante lembrar que o objetivo do pré-lançamento é atrair a atenção do seu público-alvo. Veja como a indústria cinematográfica funciona. Um bom pré-lançamento para qualquer filme de sucesso começa bem antes da estreia do filme. Isso normalmente inclui:


· Billboards

· anúncios

· Rádioliga

· comerciais de televisão

· anúncios de mídia social,

se você passar o tempo trabalhando no desenvolvimento de um pré-lançamento que é extraordinário, o próximo passo do processo será a de colocar simplesmente o botão de ordem e esperar que as ordens para roll in.

isso soa incrivelmente simples, mas a verdade da questão é que você terá que colocar em uma tonelada de tempo e trabalho durante a fase de pré-lançamento, se você quer que ele seja tão simples. Você precisará ter uma excelente cópia de vendas e isso não acontecerá da noite para o dia. No entanto, isso pode ser muito mais fácil se você tiver alguém em sua equipe que se destaque nessa área específica.

Você precisa se concentrar em determinar como demonstrar ao seu público-alvo de clientes em potencial que há valor no que você está oferecendo. Este é realmente o ponto crucial de ganhar a
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atenção do seu mercado-alvo. Existem várias maneiras pelas quais você pode realizar isso.

Por exemplo, você pode doar algo de graça, como um audiolivro, filme, e-book etc. A chave é que, o que quer que você escolha doar, deve ser de qualidade extremamente alta. Esta é sua chance de causar uma excelente primeira impressão.

Você não pode simplesmente doar algo que não passa de um plugue de vendas para o seu produto. Você precisará ter certeza de que tem algo a oferecer que seja sólido. Isso é algo a ser focado durante a fase de planejamento. Você precisa se concentrar em como pode desenvolver algo para dar de graça, que irá atrair a atenção do seu público-alvo.


Não há limite aqui. Você não precisa se restringir a apenas dar uma coisa. Considere quantas opções você conseguir. O objetivo é fazer com que as pessoas vejam o que você precisa doar e mostre o que podem fazer com o produto principal, desenvolvendo um desejo dentro delas de comprá-lo.

Conheça o seu público-alvo


É absolutamente necessário saber quem você deseja comprar seus produtos. Cada um e tudo o que você faz deve ter um propósito. Deve haver uma razão para cada atividade. Durante a fase de pré-lançamento, você deve fazer um grande esforço para ficar emconstante
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comunicaçãocom os outros, em particular os seus parceiros, se os tiver.

Permanecer em contato com seus parceiros durante o pré-lançamento do site de associação permitirá que você realize muito mais do que se tentasse fazê-lo por conta própria. No final, isso pode ser muito mais benéfico para os seus negócios, porque você e seus parceiros poderão cobrir mais terreno e alcançar mais áreas.


Um dos elementos mais essenciais de qualquer empresa é poder divulgar a você e seus produtos.

Quando as pessoas estão falando sobre sua empresa e seus produtos, você estará em uma posição muito melhor para o sucesso. O que você precisa ter em mente é que você precisa gerenciar o boca a boca sobre seus negócios.

Freqüentemente, haverá uma tentação de exagerar e tentar criar algum hype durante a fase de pré-lançamento. Embora isso seja compreensível, não é algo prudente.

Atrair um público mais amplo


Quando se torna necessário atrair um público mais amplo, você precisa se concentrar em criar um apelo de natureza mais ampla. Lembre-se que tudo em linha é dividida em diversos
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nichosSITE.Construir o desejo durante o seu pré-lançamento é essencial, mas há outros fatores que você precisa considerar também.

Comunicados à imprensa


Não importa o que você faça, é essencial criar um burburinho em torno do lançamento do seu site de associação. Independentemente do que você esteja tentando vender, é necessário criar um burburinho que faça as pessoas falarem.
Existem várias maneiras de conseguir isso, inclusive através das mídias sociais e o uso de comunicados de imprensa. Os comunicados de imprensa podem ser usados ​​bastante e é uma maneira barata de divulgar o seu site.

Mídias sociais


Atualmente, a mídia social é uma das maneiras mais eficazes para as empresas divulgarem seus produtos e serviços e pode ser uma excelente maneira de gerar burburinho sobre o lançamento do site de associação. Além de falar sobre seu site de associação com seu grupo atual de amigos, você também pode investir algum dinheiro em anúncios de mídia social.


Todas as principais redes sociais oferecem uma opção de publicidade. No entanto, isso não significa que você deve usá-los todos. Você precisa observar quais redes de mídia social apresentam um bom desempenho orgânico. Plataformas sociais onde o seu conteúdo golpeia naturalmente
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uma corda com seu público-alvo são a escolha óbvia para as suas primeiras campanhas de mídia social.

O céu é o limite quando se trata das diferentes técnicas que você pode usar para divulgar o site de associação. Use o que você tem disponível para atrair atenção e criar interesse em seu produto.
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Capítulo 3: Preparando-se para iniciar o site de associação
[image: ][image: ]



























Quando você chega ao ponto em que está pronto para iniciar o site da associação, algo em que precisa se concentrar é criar burburinho não apenas entre seus clientes em potencial, mas também entre seus clientes. afiliadas.

Criando o burburinho


Para criar burburinhos em torno do lançamento do seu site de associação, você precisa saber o que faz seu público-alvo funcionar. Para a maioria dos empresários, isso significa incorporar algum tipo de concorrência no mix.
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Se você for trabalhar com afiliadas, estabelecer um elemento competitivo é uma excelente maneira de fazê-las falar sobre seus produtos. Isso também pode ajudar a incentivar seu público-alvo a divulgar o seu próximo lançamento.

Estabelecer um elemento competitivo funciona ganhando a atenção que você precisa durante a fase de pré-lançamento enquanto gera interesse e o desejo de seus clientes em potencial de tomar as medidas necessárias.


As porcas e os parafusos disso são que você precisa de algum tipo de incentivo para que outras pessoas promovam seu lançamento para você.

A importância de ter tudo no lugar


Quando se trata de entrar no modo de inicialização, há várias coisas que você precisa prestar atenção. O mais importante é que você deve se certificar de ter tudo no lugar. Isso é crítico. Você precisa gastar tempo para testar e garantir que tudo no seu site funcione com antecedência. Você deve ter certeza de que seu site está pronto e de que você e sua equipe estão preparados.


Além disso, você deve verificar se possui um plano de backup para absolutamente tudo, incluindo suas soluções e fornecedores de pagamento. Teste o link de download e os links de pagamento para garantir que eles estejam funcionando. Não deixá-lo até
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oportunidade única para descobrir se ou não o trabalho no dia em que o seu site vai viver.

Lembre-se de que, embora o planejamento não seja a coisa mais empolgante, ele pode evitar uma tremenda quantidade de estresse e aborrecimentos mais tarde. Como você está investindo uma quantidade enorme de tempo e dinheiro durante a fase de pré-lançamento, deseja garantir que o lançamento real do seu produto funcione. Tudo tem que funcionar porque, se isso não acontecer, você terá um problema significativo em suas mãos e seu site de associação provavelmente falhará.


Testando seu servidor e plataforma de hospedagem


Testar seu servidor é uma parte incrivelmente importante de ter tudo no lugar. É essencial que você tenha seu site em um servidor confiável e tenha suporte constante que não será desativado. É vital que você tenha certeza de que seu site não será desativado, o que significa monitorá-lo durante a fase de lançamento.

Quando se trata de hospedagem, lembre-se de que, embora você possa optar por uma hospedagem barata, mas como mencionado anteriormente, você realmente não deseja cortar custos quando se trata de onde hospeda seu site. Você precisa acreditar que terá muitas pessoas acessando seu site durante o lançamento, o que significa que você precisa ter uma plataforma de hospedagem confiável, que normalmente custa mais do que as opções mais básicas.
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Alinhando tudo


Você sempre quer ter a ajuda necessária. Verifique se os sistemas de processamento de hospedagem e pagamento estão alinhados e testados. Eles formam a espinha dorsal do lançamento real do seu produto. Você também deve ter certeza de que tudo isso foi feito com antecedência, para ter tempo suficiente para ajustar qualquer coisa que precise de atenção.


Se você ainda não possui uma linha de suporte, considere instalar uma. A importância de ter um suporte técnico não pode ser enfatizada o suficiente. Não existe uma maneira realista de lidar com todo o marketing, bem como com o suporte. Você só ficará louco se tentar fazê-lo, e isso prejudicará seu sucesso.


Desenvolvendo incentivos


Uma das coisas mais importantes que você deseja garantir que aconteça quando for lançada ao vivo é que as pessoas agem imediatamente. A maneira de garantir que isso aconteça é criar alguns incentivos e bônus. Uma das abordagens mais tradicionais para fazer isso é dar ao primeiro grupo de pessoas que agirem algo extra com seus membros.

Infelizmente, esse método tende a ser defeituoso porque, quando todos os seus bônus acabarem, você verá uma queda nas suas vendas.
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Uma maneira de combater isso é colocar um limite de tempo em tudo que você faz. Por exemplo, você pode definir um prazo de dez dias para uma coisa e um prazo de sete dias para outra.

Isso permite que as pessoas saibam que têm uma quantidade específica de tempo para agir antes de perderem a oferta de bônus. Em última análise, isso dará a seus clientes uma razão para comprar seu produto imediatamente, em vez de um ponto vago no futuro.

Reservar um tempo para garantir que tudo esteja alinhado e planejado com bastante antecedência antes do lançamento do site de associação é uma das coisas mais cruciais que você pode fazer para garantir seu sucesso. No final, não importa que tipo de produtos você ofereça, se você não reservar um tempo para garantir que tudo esteja alinhado.

Você pode ter produtos da mais alta qualidade e criar um burburinho suficiente em torno do seu produto, mas será inútil se você não tiver certeza de que tudo está configurado, testado e planejado.
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Capítulo 4: O que fazer após o lançamentoiniciar
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Depois deo site de associação, a próxima coisa em que você precisa se concentrar é no que fará após o lançamento. Há muito planejamento para a fase de lançamento, e é algo natural pensar que, depois que você sair do caminho, pode simplesmente sentar e relaxar.

Infelizmente, mesmo após o lançamento do site, ainda há algumas coisas que você precisa cuidar.

Após o lançamento do site de associação, você deve continuar olhando para a frente e garantir que está pronto para capitalizar o sucesso que alcançou com o site. Ele pode ser incrivelmente tentador deseja mover imediatamente para o seu próximo projeto, mas
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pode ser útil para tomar o tempo para fazer um balanço do que aconteceu com este site e ver onde pode ter sido possivelmente problemas de modo que você pode trabalhe na correção desses problemas para evitá-los no futuro.

Atendimento e suporte ao cliente


Este é o momento em que você precisa se certificar de que continua focando nos problemas de suporte que surgirem. Você deve se lembrar que agora está lidando com seus clientes e não com seus clientes potenciais. Você precisa fazer tudo o que puder para cuidar deles e fazer o que puder para ajudá-los com problemas.

Emitindo reembolsos


Em um mundo perfeito, todos os seus clientes ficarão satisfeitos com o serviço que estão recebendo e continuarão abertos a pagar uma taxa de associação pelas informações que você está fornecendo. No entanto, não vivemos em um mundo perfeito. Durante o primeiro mês após o seu lançamento, você precisará se concentrar em corrigir quaisquer problemas que possam surgir e responder a quaisquer perguntas que seus clientes possam ter.


Você também deve esperar que provavelmente receba alguns pedidos de reembolso. Isso pode acontecer mesmo com produtos e serviços de última geração. É apenas uma parte dos negócios.
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Todas as empresas têm reembolsos; portanto, você deve esperar receber sua parte das solicitações de reembolso após o lançamento do site.

Não permita que você receba pedidos de reembolso de seus clientes. Você pode se preparar para esse tipo de problema calculando entre 5 e 10% para uma taxa de reembolso. Se possível, você deve tentar contratar alguém que possa dedicar para resolver qualquer problema de reembolso.

Não faz sentido perder tempo valioso lidando com esses problemas quando há outras pessoas que podem cuidar disso.

Outra coisa em que você precisa se concentrar durante o pós-lançamento é garantir que esteja fazendo as coisas para seguir em frente. Reserve um tempo para enviar atualizações aos membros e pagar comissões a tempo, se você estiver usando afiliados.

Construindo relacionamentos


Ao mesmo tempo, você precisa se perguntar o que pode fazer para deixar seus clientes felizes. Uma das coisas que você pode fazer é enviar uma pesquisa perguntando como eles gostam do produto ou se há algo que você possa fazer para ajudá-los.
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Você também pode criar um fórum em seu site para seus clientes. Faça o que fizer, certifique-se de fornecer aos seus clientes acesso fácil ao seu suporte.

Uma coisa que você não quer fazer é começar a atingir seus clientes com mais ofertas no momento em que eles se tornarem membros do seu site. Este é um grande erro e acabará custando a você, clientes.

Agora é a hora de relaxar um pouco, especialmente se você estiver vendendo produtos de alta qualidade. Em vez de enviar imediatamente mais ofertas para seus membros após o lançamento, concentre sua atenção em ajudar seus clientes em qualquer capacidade que seja necessária.

Este é o momento em que você deseja se concentrar na construção e manutenção de relacionamentos. Isso não quer dizer que você não possa vender coisas através de suas páginas de agradecimento e outras formas de venda de back-end, mas no final, o caminho certo para estabelecer riqueza é construindo relacionamentos sólidos com seus clientes.

O desenvolvimento e a manutenção de relacionamentos com seus clientes tornam muito mais fácil estabelecer clientes recorrentes, porque eles são muito mais fiéis e terão muito mais chances de comprar de você novamente quando sentirem que têm um relacionamento real com você.
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Em geral, geralmente não há muitas oportunidades de gerar riqueza com vendas únicas. A riqueza é criada através do estabelecimento de relacionamentos e do desenvolvimento de clientes recorrentes. To do that you have to have outstanding products that bring your members value, and you have to create relationships with your customers.

One of the most beneficial aspects of a membership site is that it allows you to build those relationships in a very effective manner. It doesn't matter what you sell on your website; all you need is a site that allows customers to download your products.

A useful membership site will allow you to start the process of establishing a relationship with your customers in a much more effective way than a thank you page where customers download the product and go on their way.
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Chapter 5: How to Ensure the Long-Term Success with Your Membership Site
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Hopefully, you now have a pretty good idea of how to effectively launch a membership site. If you follow the process, you should be ready to start making a long-term guaranteed income, which was the entire point of starting a membership site in the first place.

Now, you need to look at the additional tools that you can incorporate into your membership site that will ensure your traffic builds steadily, and more importantly, how to turn that traffic into paying subscribers. Launching your website is just the beginning, to continue getting the recurring revenue you will have to work to keep your subscribers happy.
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Newsletters


Newsletters are a great marketing tool that you shouldn't overlook. Many website owners publish a free newsletter or tip of the week with the aim of enticing traffic to return and visit their site. You want to make sure that each article you include in your newsletter has enough of a 'teaser' to encourage readers to come back to your site to read in full.


Many site owners have started the habit of posting most of their articles to a blog shortly after sending a teaser to their subscribers. This has a twofold effect. First, it entices your readers to visit your blog, and it helps your newsletter to get past their email spam filters, which means more of your newsletters are delivered.


Spam filters can mean a large portion of the newsletters that you send out are never seen by your prospective members.

This way your newsletter can be used in a duel fashion to furnish your blog with content-rich information, as well as providing a link back to your main membership site and as an email to both subscribers and non-subscribers. You also don't have to worry about using specific words in your newsletters, which would set spam filters off if posting it out in full to your subscribers.
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Google AdSense


Google AdSense (https://google.com/adsense/start) can help turn your membership site into a revenue earning machine. If you aren't familiar with AdSense, it is Google tool where 'AdWords' advertisements are displayed throughout the Google AdSense network.


Those who are new to AdSense make the mistake of thinking they can just place the code on their site and sit back and wait for the money to roll in. However, the real profits come in by using specific target strategies like increasing the amount you earn per click by using higher paying keywords and increasing the actual number of clicks.


Something to take note of when using AdSense on a membership site, is you don't want to fall into the trap of putting them on your members-only pages. This will only serve to irritate your paying members, but it will pull your site away from the non-sales feel that you've worked hard to create.

However, you also need to take into consideration when using AdSense on the front end that you may be in effect, directing potential subscribers away from your own site.
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Effective Strategies for Increasing Your Revenue with AdSense

There are several effective strategies that you can adopt to increase the revenue your membership site makes through AdSense. One of the most straightforward approach is incorporating AdSense banners into your website.

If you are considering this strategy, you might want to consider removing the borders from the adverts and making the links the same color as those links on your site. Doing this essentially takes the eye away from the fact that it is an advertisement and looks more like an internal site link.


It has been shown that people are more inclined to click on something they think isn't being sold to them. This is also a well-known strategy in offline display advertisements where the ad looks like a magazine or newspaper article. You are merely adapting this well-proven theory to the online world. However, you need to be careful that you aren't breaking the AdSense rules when you do this because you might end up getting your account banned if you go too far.


When using AdSense, you want to make sure that you are taking advantage of the useful free tools to track the effectiveness of the ads that you use. Try running approximately four ads on each
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public page of your site and test out different positions to see which works best.

Another strategy is to run your ads near the top of the page because most readers don't enjoy being subjected to advertisements as they scroll down your pages. Finally, you want to focus on using the highest paying keywords, because subtle differences in the words you use can make a significant difference in the profits that you see.


The most crucial point of all, if your site content is informative and exciting, the traffic you receive is more likely to be drawn to the subject and want to learn more. You want to avoid falling into the trap of designing your membership site around your AdSense campaign. You need to remember that it is only a small part of your income stream. If your members want to learn more, then you will earn more by an increased, click-through rate.


Think about AdSense as just another useful resource for your members and try not to get too hung up on it. Also, you must not forget there are other excellent ways of using advertising on your site to increase revenue.

Joint Ventures


It can be incredibly intimidating entering into the world of Joint Ventures (JV), especially if it is your first time. However, as with
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everything, it becomes much easier, the more contacts you make, and the more comfortable you become with the process.

Joint Ventures are one of the most potent forms of marketing that you can do, especially when you own a membership site. Joint Ventures can ensure that your membership site thrives and makes money. By becoming a part of a JV, you are in effect tapping into a whole new potential revenue stream, including the JV partner's customers and list. Your JV partner also gets something out of the partnership, which is a very lucrative monthly income from your site, which makes it a win-win situation.


When you approach potential joint venture partners, it is best just to ask them outright to endorse your product. Too many people tend to beat around the bush because they don't want to take the chance of being rejected. However, the worst thing that they can say is no, but a no just gives you the opportunity to convince them why it is a good idea for them to work with you.

This doesn't mean that you should continue to pester them because it can be incredibly irritating and might ruin any future chances of working with them. However, they might just say that they are too busy at the moment but will look at your product later. If this is the case, you can wait a few weeks before sending them a timely reminder if you haven't heard back from them.
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When it comes to approaching a possible JV partner, you want to stick to companies that are around your size or with a similar traffic ranking when you are first starting out. The secret to approaching a potential JV partner is to be polite, informative, and courteous.


An excellent way to ensure you are successful with landing a JV partner is to offer a complimentary copy of the product that you want them to promote or free membership to your membership site. This is standard practice, and no-one who is reputable will endorse something they haven't tried out or read.

Affiliates


Affiliates can end up being the lifeblood of your membership site and should be treated as well as your JV partners. The best way to entice your affiliates to promote your products and membership site vigorously is by offering them a decent commission. The standard is 50 percent; however, you could get away with a slightly lower percentage for higher ticket items.

There are many people online who rake in thousands of dollars as affiliates. These are the people who have affiliate marketing down to a fine art, and if they like your site and wish to promote it, then you could find that you've hit the big time with one affiliate. They also tend to keep a relatively low profile so if any unknown potential affiliate contacts you and ask you for a review, give it to
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them, and that person might just be the person to sell a hundred subscriptions for you.

You need to make sure that you give your affiliates all of the tools that they will need to be successful, like prewritten emails. Also, you don't want to forget to invest in banner ads and images for them to use on their blogs, websites, etc. It can be incredibly frustrating for potential affiliates to see a product they like but not be given any marketing materials to go with it.
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Conclusion
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By now, you should have a good idea of what it takes to set up a membership website and what you need to do to set up your own membership site. Ultimately, while setting up a membership site might take a bit of effort and time on your part, it is undoubtedly not something that is difficult or even impossible for you to do.

In fact, it can be a good bit of fun because you can enjoy a high degree of creativity in designing and developing a completely unique membership site that will benefit others. The primary key to developing a website that will be successful in determining what people want, what they are willing to pay for to receive your product, then designing a way to deliver it all to them.
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All you need to do to get started is to identify a niche market where there is a strong demand for information that is unusual or fresh. Once you are able to package that desirable information and deliver it in a way that is convenient and interesting, you will have a business source that has a high degree of potential for success.


You have to be willing to take the time to experiment as you go to determine what works and what doesn't work. Don't be afraid to make changes as you go and as you learn. This is your business, and you need to determine what is appropriate for your business and respond to what you see will work and what won't.


Your options are almost without limit. Even if you've never operated an online business before, you can still gain the ability to make money, while developing a pool of customers who will be eager to buy other products that you develop in the future.
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